
iTeam Light 

Краткое содержание раздела  

♦ Участнику программы "iTeam Light" предлагается; 

♦ Что такое "iTeam Light"? 

♦ Кто является потенциальными клиентами компании «ЦИТ «ОЛИМП»? 

♦ Что предстоит продавать? 

♦ Сколько зарабатывает участник программы "iTeam Light"? 

♦ Пример расчета размера вознаграждения; 

♦ Для достижения успеха участнику программы "iTeam Light" потребуется; 

♦ Порядок действий участника программы "iTeam Light". 

Участнику программы "iTeam Light" предлагается: 

♦ Сотрудничество по агентскому договору; 

♦ Свободный график работы; 

♦ Простая и прозрачная система получения вознаграждения в соответствии с законодательством 

Российской Федерации; 

♦ Бесплатный инструктаж и обучение; 

♦ Предоставление рекламных материалов; 

♦ Индивидуальные консультации и поддержка. 

Что такое "iTeam Light"? 

"iTeam Ligh" это агентская программа, направленная на продвижение инновационных технологий в 

бизнес среде, предоставляющая возможность ее участникам зарабатывать от продаж привлеченным 

клиентам. 

Участник программы "iTeam Light" - физическое лицо (далее – «Участник»), партнер компании «ЦИТ 

«ОЛИМП», который зарабатывает вознаграждение, за счет привлечения клиентов с целью продажи 

товаров и услуг. 

Отчетный период – временной период в течение, которого суммируется объем продаж клиентам, 

которые были привлечены с помощью Участника. За отчетный период принимается период равный 

полному календарному месяцу. 

Кто потенциальные клиенты компании «ЦИТ «ОЛИМП»? 

Основными потребителями компании «ЦИТ «ОЛИМП» являются, промышленные предприятия, офисные 

и логистические центры, банки, торговые фирмы, управляющие компании, медицинские учреждения, 

аптеки, ЖКХ и другие организации.  

Внедрение проектов на основе предлагаемых компанией «ЦИТ «ОЛИМП» решений, направленно на 

повышение эффективности бизнеса и снижение расходов. 

  



Что предстоит продавать? 

Объектами продаж является как отдельные товары, так и комплексные проекты в области 

энегоэффективных систем освещения. Предлагаемое осветительное оборудование выполнено с 

применением высокоэффективных источников света – светодиодов (LED-«light-emitting diode – 

переводится как светоизлучающий диод). 

Опыт доказывает, что наиболее эффективным является реализация проектов, включающих в себя 

поставку товаров и оказание услуг в комплексе. Например, проект по замене (модернизации) устаревшей 

системы освещения в бизнес-центре или в торговом комплексе на новую, энергоэффективную систему 

будет более востребован, чем обычная продажа светильников. 

Сколько зарабатывает участник программы "iTeam Light"? 

Участник получает вознаграждение от продаж, закрепленных за ним клиентов в течение всего срока 

осуществления с ним товарно-денежных отношений. Участнику выплачивается вознаграждение на 

основании договора заключенного в соответствии с действующим законодательством РФ.  

Размер вознаграждения устанавливается в виде процента от объема продаж тем клиентам, которые 

были закреплены за соответствующим Участником в учетной системе.  

Действующий размер вознаграждения, установленный с 01 марта 2015 г. составляет - 

7 %. Выплата вознаграждения производится не чаще одного раза в месяц при объеме продаж не менее 

30 000 руб. за отчетный период, клиентам, которые были закреплены за соответствующим 

Участником. Работая в любое удобное время, Вы может ежемесячно зарабатывать весьма ощутимый 

размер вознаграждения. 

Пример расчета размера вознаграждения: 

Суммарный объем продаж клиентам, которые были закреплены в учетной системе за Участником в 

течение отчетного периода составил – 400 тыс. руб. Размер выплаты вознаграждения составит – 

28 000,00 руб. (400 000 x 7% = 28 000) без учета уплаты Налога на Доходы Физических Лиц (НДФЛ). С 

учетом уплаты НДФЛ размер перечисляемого вознаграждения составит – 24 360,00 руб. 

Для достижения успеха участнику программы "iTeam Light" потребуется: 

♦ Желание работать и зарабатывать; 

♦ Наличие деловых контактов и связей; 

♦ Коммуникабельность; 

♦ Активная жизненная позиция. 

Для поиска потенциальных клиентов Участник самостоятельно формирует клиентскую базу исходя из 

собственного опыта, креативности, инициативности, и представления об эффективном привлечении 

клиентов. Источники получения информации, необходимые для формирования клиентской базы это 

также «ноу-хау» самого Участника. 

Участник определяет и принимает решения о том, с кем, когда и как общаться, при этом очевидно, что 

соблюдение высокого уровня культуры поведения, а также норм этики делового общения с 

потенциальными клиентами, бесспорно, будут способствовать успеху. 

Для успешного привлечения клиентов Участник использует материалы, документацию и рекламную 

продукцию, предоставленную компанией «ЦИТ «ОЛИМП». 



• Порядок действий участника программы "iTeam Light". 

1. Для участия в программе "iTeam Light" заинтересованное лицо направляет для регистрации 

заполненную форму регистрации - «ФОРМА РЕГИСТРАЦИИ УЧАСТНИКА ПРОГРАММЫ», в виде  

файла – fregitl.doc на адрес электронной почты - itl@citolimp.ru. Форма регистрации участника 

программы и пример ее заполнения указаны в Приложении №1 к настоящему Порядку. Форму 

регистрации участника можно получить на сайте - www.citolimp.ru/itl. Обращаем Ваше внимание, что 

для регистрации не обязательно указывать полную информацию, достаточно заполнить отмеченные 

реквизиты. 

2. На основании предоставленных данных, указанных в регистрационной форме производится 

регистрация Участника в системе с присвоением ему уникального идентификационного номера  

(далее - «ID»). 

3.  Подтверждающая информация о регистрации Участника с указанием присвоенного ему ID 

направляется Участнику по адресу электронной почты, указанному в форме регистрации участника 

программы, в графе - «Контактная информация». 

4. После получения подтверждения с указанным в нем идентификационным номером (ID) Участник 

может запросить необходимые материалы, (макеты буклетов, презентации, набор изображений и прочую 

тематическую информацию) в электронном виде или получить их на бумажном носителе. 

5. Участник осуществляет поиск потенциальных клиентов, и проводит работу, направленную на их 

привлечение, используя материалы, документацию и рекламную продукцию компании «ЦИТ «ОЛИМП». 

6. В процессе поиска и взаимодействия с потенциальными клиентами Участник периодически, по 

своему усмотрению направляет отчеты - «ОТЧЕТ УЧАСТНИКА ПРОГРАММЫ» в виде  

файлов – frepitl.doc по адресу: itl@citolimp.ru, содержащие сведения о контактах с потенциальными 

клиентами. Форма отчета и пример ее заполнения указаны в Приложении №2 к настоящему Порядку. 

Форму отчета можно получить на сайте – www.citolimp.ru/itl. 

7. Полученная информация, содержащаяся в отчете участника программы, вводится в систему, после 

чего производится фиксация (закрепление) за Участником соответствующих ему потенциальных 

клиентов. Имеет смысл направлять отчеты, содержащие информацию даже об одном потенциальном 

клиенте. 

8. На основе данных о контактах с потенциальными клиентами, содержащихся в отчете участника 

программы специалисты компании «ЦИТ «ОЛИМП», связываются с представителями организации и 

выясняют заинтересованность в сотрудничестве, а также согласовывают возможность поставки 

продукции или реализации проектов. 

9. После согласования между клиентом и компанией «ЦИТ «ОЛИМП» условий сотрудничества, 

поставки продукции или реализации проектов ответственный сотрудник компании «ЦИТ «ОЛИМП» 

подготавливает экземпляры договоров и оформляет счет. Оплата клиентом за продукцию и услуги 

производится в соответствии с условиями, указанными в договоре между клиентом и компанией  

«ЦИТ «ОЛИМП». 

10. Продажа продукции клиенту считается завершенной, после полной оплаты счета и отгрузки 

продукции в полном объеме. 

11. Не реже одного раза в месяц компания «ЦИТ «ОЛИМП» направляет Участнику по электронному 

адресу, указанному в форме регистрации участника программы отчет - «ОТЧЕТ ОБ УСПЕШНЫХ 

http://citolimp.ru/itl#anchor_itl_07
mailto:itl@citolimp.ru
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ПРОДАЖАХ УЧАСТНИКА ПРОГРАММЫ» в виде файла - fsalitl.doc, содержащий информацию о 

продажах, совершенных в течение отчетного периода клиентам, которые были закреплены за 

соответствующим Участником. Пример отчета указан вПриложении №3 к настоящему Порядку.  

12. Для получения вознаграждения Участник заключает с компанией «ЦИТ «ОЛИМП» договор, 

предусматривающий выплату вознаграждения за осуществление от имени Участника поиска 

организаций, заинтересованных в приобретении продукции или реализации проектов предлагаемых 

компанией «ЦИТ «ОЛИМП». Заключение договора целесообразно приурочить к первому успешному 

опыту продаж, подтвержденному в отчете об успешных продажах. 

13. Выплата вознаграждения Участнику производится не более двух раз в течение календарного 

месяца. Причитающаяся сумма вознаграждения, указанная в отчете об успешных продажах  в 

безналичной форме перечисляется Участнику на его текущий счет или на счет его банковской карты, 

указанный в договоре. 

14. Компания «ЦИТ «ОЛИМП» оставляет за собой право изменения порядка и условий программы 

"iTeam Light". При этом компания «ЦИТ «ОЛИМП», заблаговременно информирует Участников об 

изменениях условий путем размещения соответствующей информации на официальном сайте не менее 

чем за 2 календарных месяца до момента вступления изменений в силу. Ранее зафиксированный 

размер вознаграждения  не подлежит уменьшению в течение  6 месяцев с момента его фиксации в 

учетной системе. 

15. При превышении объема продаж более чем 500 тыс. руб. в течение отчетного периода 

Участнику предлагается  более высокий процент вознаграждения. 

16. Вопросы, замечания и пожелания Вы можете направить на адрес электронной почты:  

itl@citolimp.ru с указанием ID (при его наличии), разместить в разделе «вопрос-ответ» на 

официальном сайте или позвонив по телефону, указанному на сайте. 

Мы будем признательны за Ваши предоставленные замечания и конструктивные предложения. 

  

mailto:itl@citolimp.ru


iTeam Light 
Приложение №1 

К порядку действий участника  

программы “iTeam Light” 

ФОРМА РЕГИСТРАЦИИ УЧАСТНИКА ПРОГРАММЫ 

Имя*  

Фамилия  

Контактная 
информация 

адрес электронной почты*  

номер телефона  

«*» поля, обязательные для заполнения. (имя, адрес электронной почты) 

  



iTeam Light 
Приложение №1 (продолжение) 

К порядку действий участника  

программы “iTeam Light” 

ФОРМА РЕГИСТРАЦИИ УЧАСТНИКА ПРОГРАММЫ 
(ПРИМЕР ЗАПОЛНЕНИЯ) 

Имя* Алексей 

Фамилия Богданов 

Контактная 
информация 

адрес электронной почты* alexbog123@mail.ru 

номер телефона (903) 123 4567 

«*» поля, обязательные для заполнения (имя, адрес электронной почты).  



iTeam Light 
Приложение №2 

К порядку действий участника 

программы “iTeam Light” 

ОТЧЕТ УЧАСТНИКА ПРОГРАММЫ 

ID L15_12336 Имя, (фамилия) участника Александр 

Дата 

общения 
Название организации 

Данные уполномоченного лица, ЛПР организации  

(фамилия, имя, должность, телефон(ы), email) 

Характеристика общений с потенциальным клиентом 

{планирует обращение; планирует закупку; готов к 

общению; готов к встрече; прочее} 

1    

2    

3    

4    

5    

6    

…    

ID - идентификационный номер участника программы в учетной системе;  
моб – номер мобильного телефона; раб – номер рабочего телефона; вн – номер внутреннего телефона. 



iTeam Light 
Приложение №2 (продолжение) 

К порядку действий участника  

программы “iTeam Light” 

ОТЧЕТ УЧАСТНИКА ПРОГРАММЫ (ПРИМЕР ЗАПОЛНЕНИЯ) 

ID L15_12336 Имя, (фамилия) участника Александр 

Дата 

общения 
Название организации 

Данные уполномоченного лица, ЛПР организации  

(фамилия, имя, должность, телефон(ы), email) 

Характеристика общений с потенциальным клиентом 

{планирует обращение; планирует закупку; готов к 

общению; готов к встрече; прочее} 

03.03.2015 ООО «Лоджик трест» Иванов Сергей Семенович, заместитель генерального 
директора раб (499) 123 4567, вн 123, моб (946) 543 3453, 
ivanov@logiktrest.ru 

Сергеев Владимир Николаевич, Начальник АХО, (499) 123 
4567 вн 145, sergeev@logiktrest.ru 

планирует обращение 

12.03.2015 ООО «Пьер плюс» Петров Александр Сергеевич, генеральный директор раб 
(495) 123 4567), моб (964) 543 3453, petrov@pierplus.ru 

планирует закупку 

17.03.2015 ООО «Комплект Строй» Сидоров Михаил Васильевич, начальник АХО раб (499) 
321 7676, вн321, моб (946) 231 3112, 
sidorov@complectstroy.ru 

готов к встрече 

26.03.2015 ООО «Медкомплект» Рокосовский Петр Петрович, менеджер по закупкам раб 
(495) 123 8778, вн 700, моб (946)432 4343, 
.rokosovsky@medcomlect.ru 

планирует закупку 

26.03.2015 ООО «Гиппократ» Амосов Сергей Петрович, заместитель генерального 
директора раб (495) 789 8778, вн 554, моб (946) 543 3453, 
.amosov@gippokrat.ru 

готов к общению 

27.03.2015 ООО «Крассоил» Шпак Семен Семенович, владелец компании моб (956) 321 
1212, shpak@krassoil.ru 

готов к общению 

ID - идентификационный номер участника программы в учетной системе;  
моб – номер мобильного телефона; раб – номер рабочего телефона; вн – номер внутреннего телефона. 
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iTeam Light 
Приложение №3 

К порядку действий участника  

программы “iTeam Light” 

ОТЧЕТ ОБ УСПЕШНЫХ ПРОДАЖАХ УЧАСТНИКА ПРОГРАММЫ 

(ПРИМЕР ЗАПОЛНЕНИЯ) 

ID участника программы: L15_12336 

Имя, (фамилия) участника программы: Алексей Семенов 

Отчетный период: с 01.03.2015 по 31.03.2015 

Размер вознаграждения: 7 (Семь)% 

№ Название клиента Дата  Сумма (в рублях) 

1 ООО «ТРЕСТ» 01.03.2015 35 245,00 

2 ООО «Медкомплект» 04.03.2015 72 000,25 

3 ООО «Кристал М» 16.03.2015 25 000,00 

4 ООО «Промтехсвязь» 21.03.2015 56 880,97 

5 ООО «Диал Лоджик» 23.03.2015 14 030,00 

6 ООО «АЙрон» 25.03.2015 25 000,00 

Итого сумма продаж за отчетный период 228 156,22 

Сумма вознаграждения   15 970,94  

 


